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Polskie Stowarzyszeme Fundralsméu

OFERTA SZKOLEN REALIZOWANYCH PRZEZ POLSKIE
STOWARZYSZENIE FUNDRAISINGU:

Zapraszamy do udzialu w szkoleniach organizowanych przez Polskie
Stowarzyszenie Fundraisingu. Pokazujemy jak skutecznie pozyskaé fundusze na
dzialalno$é organizacji. Jakie Srodki nalezy przedsiewzia¢ aby darczyica nawiazal
z Panstwem trwala relacje, jak zacheci¢ biznes do przekazywania comiesiecznych,
regularnych darowizn. Czym jest payroll i direct mailing? Kazda organizacja, instytucja
zbierajaca fundusze na swoja dzialalnosé powinna takie metody znaé.

Nasze szkolenia dopasowujemy do indywidualnych potrzeb organizacji, jej misji
i planéw zwiazanych z rozwojem.
Zapewniamy pelna obstuge szkolehi otwartych, nie musza si¢ Panstwo martwié
o wynajem sali, przerwy kawowe, obiad czy tez materialy dydaktyczne.

W ofercie mamy szkolenia:

otwarte - skierowane do wszystkich, ktérzy chca nauczy¢ sie profesjonalnego fundraisingu,
dla oséb indywidualnych, poczatkujacych fundraiseréw, przedstawicieli organizacji ze
wszystkich obszaréw: edukacji, ochrony zdrowia, sportu, opieki spolecznej, kultury, nauki
i organizacji koscielnych, urzedéw miast, gmin i powiatéw, ktére wspoélpracuja z lokalnymi
organizacjami celem wzmocnienia aktywnosci obywatelskiej regionu. Szkolenia sa dostepne
takze dla osob prywatnych, nie pracujacych dla zadnej organizacji.

zamkniete - dopasowane do indywidualnych potrzeb, kierunku rozwoju i potencjatu danej
organizacji.

kurs CFR - kursy dla profesjonalnych fundraiseréw, realizowane przez wykladowcow
i praktykéw fundraisingu. Kurs realizowany jest w wymiarze 96 godzin zajec¢ teoretycznych
oraz 200 godzin zaje¢ praktycznych.

Przedstawiam przykladowa tematyke szkoleri realizowanych przez Polskie Stowarzyszenie
Fundraisingu. Wymiar szkolenia i tematyka dostosowywana jest do potrzeb i wymagan
uczestnikow. W tworzeniu programu szkoleri bierzemy pod uwage réwniez sugestie
uczestnikéw co do zawartosci merytorycznej szkolenia.

ul. Szewska 20/4, 31-009 Krakoéw, tel/fax +48 12 423 80 07, e-mail: psf@fundrasising.org.pl; www.fundraising.org.pl



'---.:;:.. fundraising.org.pl

-..0. .. .

Polskie Stowarzyszeme Fundralsméu

Przykladowe bloki tematyczne szkolef do wyboru:

I

II.

III.

IV.

Podstawy fundraisingu, fundraising jako zmiana.

Uczestnicy szkolenia zapoznaja sie 2z podstawowymi zasadami
i mechanizmami skutecznego zbierania funduszy. Podczas warsztatow
nabeda doswiadczenie jak by¢ darczyrca i fundraiserem. Uczestnicy zajec
dowiedza sie réwniez jak rozpocza¢ pierwsze ,fundraisingowe kroki”,
ktére doprowadza do skutecznego zbierania funduszy. Poznaja dzialania
fundraisingowe na przyktadzie matych i duzych organizacji

Profesjonalny fundraising w praktyce - warsztaty.

Warsztaty skierowane do osob, ktére wiedza czym jest fundraising, ale
chcialyby dowiedzie¢ sie teraz jak dziala¢ i co robi¢ aby pozyskaé
fundusze.

Pokazemy uczestnikom ponad 30 narzedzi fundrasingu oraz mozliwosci
dostosowania ich do obszaru w jakim dziata organizacja, tak aby mozna
bylo je wlasciwie wdrozy¢ i osiagnaé mozliwie jak najlepsze rezultaty.
Tematyka zaje¢ bedzie inspiracja dla pracownikéw i czlonkéw organizacji
szukajacych nowych pomystéw na dzialania w zakresie pozyskiwania
funduszy.

Planowanie dzialanh fundraisingowych.

Modut ten oparty jest o analize potrzeb organizacji na podstawie, ktorej
wyznaczane s3 dziatania krétko i dtugo terminowe, opracowywane sa cele,
ktore organizacja moze i powinna osiagna¢ w aktywnosci fundraisingowej.
Jest to modul ¢wiczeniowy pozwalajacy uczestnikom zaplanowac swoja
przyszto$¢ w dziataniach fundraisingowych.

Sponsoring i relacje z biznesem.
Na zajeciach tych mozna naby¢ informacje jak prezentowac siebie i swoja
organizacje przy wspolpracy z organizacjami biznesowymi. Jak tworzy¢
relacje w perspektywie dlugoterminowej. Podczas ¢wiczet uczestnicy
naucza si¢ postepowac ze sponsorem tak, aby efektem ich dziatar byto
podpisanie umowy partnerskiej.
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V. CSR - Spoleczna Odpowiedzialno$¢ Biznesu i partnerstwo/relacje
z biznesem.
CSR to inaczej dziatalno$é biznesu dostrzegajgca otaczajace go organizacje.
To bardzo dobry trend =zapoczatkowany i rozwijany w duzych
korporacjach, jak réwniez wdrazany w mniejszych przedsiebiorstwach.
Na naszych warsztatach uczestnicy naucza sie jak rozmawiaé z takimi
firmami, poszukaja i zbuduja mape, ktéra pozwoli im dotrze¢ do firm
i przedsigbiorstw tak aby stworzy¢ wzajemne dlugotrwale relacje
i korzyéci dla obu stron.

VI.  Dzialalno$é gospodarcza NGO.
Uczestnicy zaje¢ dowiedza sie jak w ramach prowadzonych organizacji
mozna wyodrebni¢ odplatng i nieodplatng dzialalnos¢ statutowsa
organizacji. Jakie sa dostepne formy dziatalnosci gospodarczej oraz ich
uwarunkowania prawne. Przedstawione zostana pomysly juz
funkcjonujace z kraju i zagranicy. Warsztaty poswiecone beda réwniez
tworzeniu biznes planéw dla wtasnych dziatalnosci.

VII. Relacje Publiczne PR i budowanie wizerunku organizacji.
Na powyzszym szkoleniu uczestnicy zapoznaja sie z dzialalnoscig
marketingowa i PRowa, ktéra jest niezwykle wazna w tworzeniu
wizerunku i pozyskiwaniu darczyricéw. Zaplanuja dzialania z zakresu
budowania wizerunku dla swojej organizacji. Pozwoli im to zaraz po
zakoniczonym szkoleniu zacza¢ realizowad strategie tworzenia dobrego
wizerunku organizacji.

VIII. Projekty i kampanie fundraisingowe.
W czasie ¢wiczen i warsztatéw uczestnicy zobacza jak tworzy¢ i wlasciwie
zarzadza¢ projektami i kampaniami fundraisingowymi.
Na ¢wiczeniach uczestnicy opracuja model swojej kampanii, ktéry pozwoli
im po zakoniczeniu szkolenia podja¢ od razu odpowiednie dziatania
w swojej organizacji. Poznaja réwniez odpowiednie metody analizy
i kontroli, ktére pozwola oceni¢ efektywnos¢ przeprowadzonych dziatan.
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IX.  Doskonalenie warsztatu fundraisingu. Jak zbiera¢ wiecej?

Szkolenie przeznaczone dla tych organizacji, ktére stosuja juz niektore
metody fundraisingowe i dzieki nim pozyskuja fundusze, lecz wiadomo,
iz potrzeby sa duze, wiec czas prosi¢ o wiece;j.

Osoby poznaja nowe metody i narzedzia do rozbudowywania swoich
mozliwosci, podczas warsztatbw przeanalizowane zostana kampanie,
ktére przyniosly dobre efekty, a ich analiza pozwoli na uzyskanie jeszcze
lepszych efektéw z planowanych kampanii.

X. Wprowadzi¢ fundraising w organizacji. Planowanie rentownosci
inwestycji.
Aby wdrozy¢ fundraising w organizacji nalezy podja¢ wiele planowych
dzialaii i potrzebny jest do tego czas. Zeby nasze dzialania osiggnely
zamierzony rezultat nie wystarczy praca tylko jednej osoby.
Nalezy réwniez zaangazowac w ten rozwdj pracownikéw i wolontariuszy
dziatajacych w organizacji.
Jak nalezy motywowac¢ pracownikéw, zachecaé do aktywnosci, jak
pogodzi¢ prace i obowiazki wynikajace z etatu, a jak zacheci¢ do czegos
wiecej, co moze przynies¢ pozytywne efekty dla calego zespotu
1 organizacji.

XI.  Narzedzia fundraisera - skuteczny fundraiser i jego warsztat pracy.
Zajecia te maja na celu przedstawienie efektywnych kampanii i dziatan
fundraisingowych z réznych instytucji i organizacji. W czasie warsztatéw
i éwiczen uczestnicy dowiedzg sie jak stworzy¢ kampanie, ktéra zaskoczy
i zacheci do dziatania darczyncéw. Pokazemy jak mnie popasé
w fundraisingowa rutyne.

Przedstawimy dzialania fundraiseréw z calego Swiata, pokazemy rézne
Sciezki i mozliwosci. Zajecia skierowane do oséb majacych doswiadczenie
w zbieraniu funduszy.
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XII. Rachunkowosé i podatki w fundraisingu dla ksiegowych i fundraising.
W czasie tych zaje¢ uczestnicy dowiedza sie, iz oprocz wiedzy z samych
metod fundrasingu wazna jest wiedza z zakresu ksiegowego i kazdy
fundraiser powinie mie¢ sojusznika w ksiegowym dziatajgcym w jego
organizacji. Fundraiser zdobywa pieniadze lecz ksiegowy musi je umiesci¢
na odpowiednim koncie i rozliczy¢.

Jak sprawnie zarzadza¢ funduszami ksiegowymi, jak je rozdzielaé, gdy
fundusze sa odpowiednio oznaczone? Uczestnicy szkolenia poznaja
mechanizmy za pomoca, ktérych mozna optymalizowaé zarzadzanie
ksiegowe.

Przeanalizuja budzety i struktury finansowe organizacji, co pozwoli im na
racjonalizowanie wlasnych. Pokazane zostana réwniez mozliwe
zagrozenia oraz metody jakie nalezy zastosowag, aby sie ich ustrzec.

XIII. Granty fundraisingu.

Pokazemy jakie sa mozliwosci pozyskania grantow. Jak pozyskany grant
wykorzysta¢ do rozwoju organizacji. Pokazemy réwniez iz granty moga
by¢ jedna z metod finansowania dzialan organizacji. Jakie sa
uwarunkowania prawno-finansowe takich dziatan.

Uczestnicy dowiedza sie réwniez jak skutecznie pisaé¢ granty, pokazane
zostang przyklady r6znych mozliwosci na napisanie grantu

Zapraszamy do udziatu w szkoleniach zgtoszenia mozna dokonac poprzez:
www.szkolenia.fundraising.org.pl, szkolenia@fundraising.org.pl, tel. 663 270
00, 12 423 80 07
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KURS CFR

Zajmujesz si¢ pozyskiwaniem funduszy, realizujesz kampanie dobroczynne,
dzialasz w organizacji pozarzadowej, potrzebujesz nabyé profesjonalne
kwalifikacje jako fundraiser.

Zapraszamy na otwarty kurs dla profesjonalnych fundraiser6w. Jako jedyni
w Polsce mamy prawo przyznawaé Europejski Certyfikat Fundraisingowy.

Kurs adresowany jest do: osob chcacych profesjonalnie zajmowac sie fundraisingiem,
menadzeréw, przedstawicieli organizacji z réznych obszaréw: edukacji, sportu,
ochrony zdrowia, opieki spotecznej, kultury, organizacji koscielnych, fundacji,
stowarzyszen.

Program kursu opracowany przez Polskie Stowarzyszenie Fundraisingu jest zgodny
z europejskimi standardami ksztalcenia fundraiseréw, jest to szkolenie na poziomie
uniwersyteckim, ktére gwarantuje zdobycie wiedzy niezbednej do pracy jako
profesjonalny fundraiser.

Podczas kursu uczestnicy zdobeda nowa wiedze i umiejetnoéci z zakresu
profesjonalnego fundraisingu, opanuja narzedzia do pracy z darczyrcami,
wzmocnione zostana ich kompetencje, poznaja wiedze i know-how wiodacych
organizacji.

Kurs obejmuje 96 godzin zaje¢ teoretycznych oraz 200 godzin zaje¢ praktycznych
w tym realizacje autorskiego projektu pod opieka indywidualnego doradcy.

Kurs prowadzony jest przez doswiadczonych szkoleniowcéw i fundraiseréow,
zakoniczony zostanie egzaminem. Uczestnik, ktéry zakoniczy kurs oraz zrealizuje
zaplanowang podczas kursu kampanie otrzyma certyfikat Europejskiego
Stowarzyszenie Fundraisingu. Dyplom ten poswiadcza kwalifikacje uznawane
w Polsce i w Europie.

Po ukonczonym kursie absolwent zyska:

- wiedze oraz pewnos¢ siebie w zakresie realizacji kampanii fundraisingowych

- praktyczna umiejetno$¢ wykorzystywania poznanych narzedzi fundraisingowych
w planowanych przez siebie dziataniach

- uzyska dyplom poswiadczajacy zdobycie profesjonalnych kwalifikacji

-stabilniejsza pozycje na rynku pracy

-wzmocnienie swoich kompetencji zawodowych

Zapraszamy do udziatu w kursie CFR zgtoszenia mozna dokonac porzez:
www.szkolenia.fundraising.org.pl, szkolenia@fundraising.org.pl,
tel. 663 270 00, 12 423 80 07
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MIEDZYNARODOWA KONFERENCJA FUNDRAISINGU

Zapraszamy na coroczne najwazniejsze wydarzenie dla dziataczy fundraisingowych
oraz profesjonalnych fundraiseréw.

Polskie Stowarzyszenie Fundraisingu juz od kilku lat regularnie organizuje
miedzynarodowa konferencje na temat fundraisingu.

Wydarzenie to skupia najwazniejsze osoby dzialajagce w polskim i zagranicznym
$wiecie fundraisingu.

Podczas dwudniowej konferencji bedzie mozna wzigé¢ udziat w licznych wyktadach,
prelekcjach i spotkaniach dotyczacych pozyskiwania funduszy, realizacji kampanii
fundraisingowych, dzialalnosci fundraisingowej organizacji pozarzadowych oraz
wielu innych warsztatach i spotkaniach, ktére pozwola uczestnikom omoéwié biezace
projekty, uzyskac rade i pozna¢ doswiadczenie innych dzialaczy fundraisingowych
oraz doswiadczonych fundraiseréow.

Wyklady te:

-pokaza metody nawiagzania trwalej relacji z darczyficom

-pokaza jak skutecznie kontaktowaé sie z mediami, aby chcialy nas wspierac
w realizowanych zamierzeniach fundraisingowych

-pokaza jak przygotowaé kampanie oraz zrealizowad jej zamierzenia tak aby
przyniosta pozytywne efekty

- stworza mozliwo$é¢ do nawigzania relacji z srodowiskiem biznesowym

Dla kazdego uczestnika bedzie to niebywala mozliwos¢ podniesienia swoich
kwalifikacji. Zaproszeni prelegenci pokaza praktyczng strone i narzedzia
wykorzystywane na co dzieri w dziataniach fundraisingowych.

Uczestnicy podniosa swoje kwalifikacje oraz zdobeda motywacje do dalszego
aktywnego dziatania.

W czasie konferencji bedzie mozna nawigzaé relacje, ktére pomoga pozna¢ od
podszewki metody dzialania profesjonalnych fundraiseréw, zasady wspoétpracy
organizacji pozarzadowych z biznesem. Konferencja jest rowniez doskonaltym
momentem na nawigzanie nowych relacji, integracje srodowiska fundraiseréw.

Zapraszamy do udziatu w Miedzynarodowej Konferenc;ji
Fundraisingu zgtoszenia mozna dokonac poprzez:
www.konferencja.fundraising.org.pl,

tel. 12 423 80 07
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